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Das LifeSpan Programm erfolgreich teilen

Vielen Dank fiir alles, was Sie als Platinum-Markenpartner tun, um die In-
formationen zum LifeSpan Programm an andere Menschen weiterzugeben.

Informationen teilen — Freiheit respektieren
Sie teilen die Information, Sie laden ein, aber der Empfanger entscheidet, was
er davon annehmen, ausprobieren und umsetzen mochte.
Thre Aufgabe ist nicht Menschen zu iiberreden, die fiir die Platinum-
Angebote (noch) nicht offen sind.

Zeit und Energie produktiv einsetzen

So werden Sie Thre Zeit und Energie produktiv einsetzen, um diejenigen zu
finden, die genau jetzt genau das suchen, was Sie anzubieten haben und
Freude damit haben.

Personliche Worte

Teilen Sie immer auch, was Sie selbst an diesem Programm oder an diesen
Ideen zu Langlebigkeit gut finden. In einem bis drei Punkten oder einem kleinen
Erfahrungsbericht, statt ausschliefdlich die Sachinformationen bereitzustellen.

Auf Informationsquellen hinweisen
Das LifeSpan Programm kann leicht geteilt werden, ohne selbst dazu Details
auswendig wissen zu miissen. Zur Verfiigung stehen fiir einen ersten Blick:

i Werkzeug

ttps://vimeo.com/1036968147

https://online.flippingbook.com/view/468239066/

ttps://platinumeurope.info/

ttps://online.flippingbook.com/view/623007635/

fespanprogramm.eu

https://online flippingbook.com/view/623007635/14/

ttps://online.flippingbook.com/view/623007635/13/

Kurzvideo

2 Infokarte

Gratis-Webinar

LifeSpan-Broschiire

i LifeSpan-Landeseite

32 Siegel zu Qualitit & Reinheit

DAs LIFESPAN PROGRAMM ERFOLGREICH TEILEN

Fur den Bedarf nach noch ausfiihrlicherer Information und Stud1enreferenzen

¢ Webinar & E-Book »Biologisch jiinger durch Nahrung!«

E-Book »Gesunde Fette fiir Langlebigkeit«

E-Book »Omega-3 und Langlebensnahrung«

i Webinar zum Gratis-Rechner fiir das epigenetische Alter

i Webinar zu praktischen Rezepten und Zubereitungsideen

So ist fiir jede Situation etwas dabei — fiir Gesprache mit Menschen, die nur
Zeit fiir einen kurzen Blick auf das Video oder auf die Galerie in der Broschiire
aufwenden mochten, bis zu Menschen, die gerne alles ausfiihrlich lesen und
anhoren und auch an Studienreferenzen zu den verwendeten Aussagen inter-
essiert sind.

Die Information wird am besten schrittweise gegeben, beginnend mit dem
2-Minuten-Video und der Broschiire, dann je nach Interesselevel des Gesprachs-
partners weitere Informationsquellen. Bitte nicht gleich alles auf einmal anbie-
ten oder versenden.

Bitte bedenken Sie, dass Sie durch das wiederholte Anbieten des
Platinum-Geschifts auch Kunden gewinnen (siehe Seite 13).


https://vimeo.com/1036968147
https://online.flippingbook.com/view/468239066/
https://platinumeurope.info/
https://online.flippingbook.com/view/623007635/
https://online.flippingbook.com/view/1018760412/
https://online.flippingbook.com/view/623007635/14/
https://online.flippingbook.com/view/623007635/13/
https://platinumeurope.info/
https://platinumeurope.info/
https://platinumeurope.info/
https://platinumeurope.info/
https://platinumeurope.info/




BUSINESS-INSIDER 7 (]

Gesprachsbausteine

Diese Tipps konnen Sie auch bei Menschen verwenden, mit denen Sie in
engerer Beziehung stehen. Aber besonders, wenn Sie mit Fremden sprechen,
oder mit Personen, die Sie lange nicht gesprochen haben oder die sich viel-
leicht an Sie schlecht erinnern kénnten, ist es wichtig, sich und Ihr Anliegen
zu prasentieren und klar zu sagen, wofiir Sie stehen.

Das konnen Sie auch in Situationen verwenden, in denen Sie gefragt werden,
was Sie beruflich oder geschiftlich machen.
Sie verwenden dazu das »I-help-statement« — also die Klarung, wem Sie
helfen kénnen und wollen und wie.

Ich helfe Menschen, mit Nahrung Ihr biologisches Alter zu senken. Bist Du offen fiir
Informationen dazu? Oder:

Ich helfe Menschen, bis zu Jahre 15 Lebensspanne zu gewinnen. Sind Sie offen fiir
unverbindliche Informationen dazu?

Sprachliche Varianten zu »Ich helfe ...«

Ich zeige Menschen ...

Ich berate Menschen ...

Ich unterstiitze Menschen ...

Ich arbeite mit einem Programm, das helfen kann ...

Ich beschiiftige mich mit Moglichkeiten, das biologische Alter zu senken ...

Ich suche Menschen, die wie ich mit Nahrung ihr Leben verlingern mochten. Bist
Du offen fiir solche Informationen?

Ich habe Informationen, wie man mit Nahrung biologisch jiinger werden kann. Bist
Du offen, Dir solche Informationen auch anzusehen?

Sie konnen Ihre »Hilfe-Aussage« auf verschiedene Arten einsetzen ...

Direkte Frage:

Ich zeige Menschen, mit Nahrung riickwdrts zu altern. Bist Du offen fiir Informa-
tionen dazu?

Ich zeige Menschen, mit Nahrung riickwirts zu altern. Sind Sie offen fiir Informa-
tionen dazu?

DAs LIFESPAN PROGRAMM ERFOLGREICH TEILEN

Indirekte Frage nach Empfehlungen:

Ich zeige Menschen, mit Nahrung riickwidrts zu altern. Kennst Du jemanden, der
sich iiber solche Informationen freuen kénnte?

Ich zeige Menschen, mit Nahrung riickwirts zu altern. Kennen Sie jemanden, den
das interessieren konnte?

Doppelt indirekte Frage:

Ich weif$ natiirlich nicht, ob das etwas fiir Dich sein konnte — ich zeige Menschen,
mit Nahrung riickwirts zu altern — bist Du offen fiir solche Informationen? Ich
wiirde gerne horen, was Du davon hiiltst.

Ich weif$ nicht, ob das fiir Sie passend ist — ich zeige Menschen, wie sie mit Nahrung
riickwirts altern konnen — sind Sie offen fiir solche Informationen?

Wellness-Berufe:

Ich zeige Menschen, mit Nahrung riickwirts zu altern. Glauben Sie, dass unter Ihren
Klienten Menschen sind, die sich fiir Langlebensnahrung interessieren kinnten?

Ich zeige Menschen, wie Sie Ihr biologisches Alter messen und senken konnen. Glauben
Sie, dass unter Ihren Klienten Menschen sind, die sich dafiir interessieren kénnten?

Ich zeige Menschen, wie Sie Ihr epigenetisches Alter messen und senken konnen.
Sind Sie offen fiir unverbindliche Informationen dazu?

Ich zeige Therapeuten (Trainern, Coaches, Kosmetikerinnen, Yoga-Lehrern, Physio-
therapeuten, Ernihrungsberatern), wie Sie das biologische Alter Ihrer Klienten messen
und senken helfen konnen. Sind Sie offen fiir unverbindliche Informationen dazu?

Ich teile Informationen zur epigenetischen Wirkung von Nahrung. Sind Sie offen
dafiir, sich solche Inhalte anzusehen?

Ich zeige Therapeuten (Trainern, Coaches, Kosmetikerinnen, Yoga-Lehrern, Physio-
therapeuten, Ernidhrungsberatern), wie sie Epigenetik zum Nutzen fiir ihre Kli-
enten einsetzen konnen.

Ich zeige Therapeuten (Trainern, Coaches, Kosmetikerinnen, Yoga-Lehrern, Physio-
therapeuten, Ernidhrungsberatern), wie sie Klienten helfen konnen zu essen wie
in Biohacking-Zentren, nur zu einem Bruchteil der Kosten und in 2 Minuten ins
tigliche Leben eingebaut.
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Variationen zur Aussage »mit Nahrung riickwirts zu altern« kénnen sein:

Ich zeige Menschen, mit Nahrung ihr Leben zu verlingern.

Ich zeige Menschen, mit Nahrung lange gesund zu leben.

Ich zeige Menschen, mit Nahrung das biologische Alter zu senken.

Ich zeige Menschen, wie Langlebigkeit durch Nahrung unterstiitzt werden kann.

Ich zeige Menschen, wie mit Nahrung Herzgesundheit unterstiitzt werden kann.

Ich zeige Menschen, wie mit Nahrung Gehirngesundheit unterstiitzt werden kann.

Ich zeige Menschen, wie Nahrung epigenetisch eingesetzt werden kann.

Ich zeige Menschen, wie Nahrung Langlebensgene aktivieren kann.

Ich zeige Menschen, wie mit Nahrung das Altern verlangsamt werden kann.

Ich zeige Menschen, jeden Tag so zu essen, als wiren Sie in einem Anti-Aging-Zentrum,
aber zu einem Bruchteil der Kosten.

Nehmen Sie sich gerne eine dieser Einstiegsfragen heraus oder kreieren Sie
Ihre eigene Formulierung in dhnlicher Form:

Sie konnen es auch noch konkreter machen, was noch kraftvoller ware,
weil Sie auch eine bestimmte Gruppe oder Generation nennen, die Sie be-
sonders ansprechen mochten.

Ich zeige Menschen iiber 45, wie sie biologisch jiinger bleiben kionnen.

Ich zeige Menschen in meinem Alter, die iiber 50 sind und sich fiir Langlebigkeit
interessieren, wie Nahrung Langlebensgene hochreguliert.

Ich zeige Menschen in meinem Alter, die um die 30 sind, wie man friih anfangen
kann, linger biologisch jung zu bleiben.

Danach fragt Ihr Gesprachspartner vielleicht: Worum geht es dabei genau?

Das LifeSpan Programm kombiniert iiber 30 Biopflanzen, die geeignet sind, menschliche
Langlebigkeit zu unterstiitzen. Ich kann Dir dazu ein 2-Minuten-Video senden,
wenn Du es erlaubst.

Mir gefillt daran ... [Hier einen bis drei Punkte einsetzen, die Sie an den Produkten
im LifeSpan Programm gut finden.]

Oder alternativ:

... die besonders geeignet sind, Herzgesundheit zu unterstiitzen.

... die besonders geeignet sind, Gehirngesundheit zu unterstiitzen.

... die besonders geeignet sind, das biologische Alter senken zu helfen.

DAs LIFESPAN PROGRAMM ERFOLGREICH TEILEN

Die Zusendung gestalten

Wenn einer Zusendung zugestimmt wurde:

Hallo XY,

hier ist, wie vereinbart, das 2-Minuten-Video zum LifeSpan Programm.
Link: https://vimeo.com/1036968147

Und die Broschiire zu diesem LifeSpan Programm

Link: https://online.flippingbook.com/view/623007635/

Ich freue mich zu horen, was Du davon haltst. [Sie davon halten ...]
Liebe GriifSe [oder mit freundlichen Griiffen]

Ihr Name

Platinum-Markenpartner [oder Markenpartnerin]

Telefon:

Am besten ist es, klar und einfach zu bleiben und keine E-Mail-Kennungen
zu anderen Produkten und Geschéften an die Platinum-Geschéftskommu-
nikation anfzutigen. Sie suchen nach zukiinftigen treuen Platinum-Kunden
und loyalen Partnern in Threr Rolle als Platinum-Upline und Platinum-
Ansprechpartner und nicht als Anbieter vieler verschiedener Dinge auf einmal.

Wenn diese beiden Dinge angesehen wurden, konnen die Bestellseite und
die Seite mit den Webinaren und E-Books geteilt werden. Aber eher nicht
vorher. Wenn diese beiden sehr aussagekraftigen Materialien nicht angese-
hen wurden oder {iberhaupt nicht gefallen haben, ergibt es meist wenig Sinn,
immer noch mehr Informationen nachzusenden — lieber zu einem spéateren
Zeitpunkt nochmals nachfragen.

Bei einem Nein oder Ablehnung immer kommunizieren ...
Danke fiir Dein Feedback. Falls Du es spiter noch mal anders iiberlegst und tiefer
in das Thema Langlebigkeit eintauchen mochtest, melde Dich gerne.

Bei Fragen nach noch mehr Informationen:

Detaillierte Gratis-Webinare und Gratis-E-Books dazu sind auf der Seite
www.platinumeurope.info zu finden. Und Sie sind herzlich eingeladen zur
nichsten Live-Prisentation (Datum aus dem Kalender entnehmen).



https://vimeo.com/1036968147
https://online.flippingbook.com/view/623007635/
https://platinumeurope.info/
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Unter Freunden
Wenn Sie als Nutzer einfach ein paar Freunden das LifeSpan Programm
weiterempfehlen mochten, um Ihre Produkte gratis zu erhalten, ohne grofie
Plane fir weiteren Geschaftsaufbau, konnen Sie zuséatzlich zu den anderen
Moglichkeiten auch diesen Satz verwenden ...

Ich verwende ein Programm, das die Lebensspanne bis zu 15 Jahre verlingern
hilft. Bist Du auch offen fiir solche Méglichkeiten?

Eventuelle Einwinde
Lesen Sie bitte den Business-Insider 5 zur Dynamik bei Einwanden und zu
allgemeinen Tipps dazu.

Ein wichtiges Prinzip ist, dass wir nicht versuchen, Gesprache zu »gewinnenc.
Denn ein gewonnenes Gesprach ist ein verlorener Kunde. Und auch wenn
die Person kauft, ist die Wahrscheinlichkeit hoch, dass sie nicht weiter nach-
bestellt oder als Partner aktiv wird.

Es ist wichtig, die derzeitige Meinung der anderen Person anzuerkennen
und zu respektieren und nicht anzufangen, Thre eigenen Angebote heftig mit
Argumenten zu »verteidigen.

Gleichzeitig geben Einwdnde aber die Gelegenheit, Zusatzinformationen
zu geben, die die andere Person vielleicht noch nicht hatte und die die Be-
ziehung zum Gesprachspartner sogar festigen. Es folgen einige Beispiele.

Ich brauche kein LifeSpan Programm, ich esse bereits gesund.

Das ist gut, da haben Sie dem Durchschnitt der europdischen Bevolkerung schon
einiges voraus.

Haben Sie Interesse, Ihr biologisches Alter gratis zu messen, um nachzupriifen, wie
gut Thre Nahrung bereits fiir Sie funktioniert? Denn das ist seit einigen Jahren
auf Basis der aktuellen Langlebensforschung moglich.

Mir war bis vor Kurzem nicht klar, wie viele und welche Pflanzensorten helfen kénnen
bei Langlebigkeit.

Deswegen bin ich, auch wenn ich von mir ebenfalls sagen wiirde ich esse schon recht
gesund, sehr froh, die Drinks mit den stirksten Biopflanzen zusitzlich zu haben.

DAs LIFESPAN PROGRAMM ERFOLGREICH TEILEN

Ich brauche kein LifeSpan Programm, ich nehme schon Eiweifitabs,

B-Vitamine und Vitamin D [oder andere Nahrungserganzungen].

Das ist gut, da gehiren Sie schon zu denen, die sich besser um die eigene Gesund-
heit kiimmern als der Durchschnitt der europdischen Bevilkerung.

Haben Sie Interesse, Ihr biologisches Alter gratis zu messen, um nachzupriifen, wie
gut Ihre Nahrung und die Produkte, die Sie derzeit verwenden, fiir Sie funktio-
nieren? Denn das ist seit einigen Jahren auf Basis der aktuellen Langlebensfor-
schung moglich.

Ich brauche kein LifeSpan Programm, ich baue viel im eigenen Garten an.

Das ist ein grofier Vorteil, wenn Sie auf Nahrung aus dem eigenen Garten zuriick-
greifen konnen. Wenn zutreffend: Ich habe auch Obst X und Gemiise Y aus dem
eigenen Garten.

Es kann eine ziemliche Herausforderung sein, genau die Lebensmittelsorten in der
richtigen Menge zu bekommen, die am effektivsten das Leben verlingern und die
Gesundheit bewahren konnen.

Unabhingig davon, ob jemand im Bioladen einkauft oder einen eigenen Garten hat
oder beides. Ich geniefe es sehr, dass ich genau diese Sorten jeden 1ag frisch und
biologisch zur Hand habe, auch wenn ich natiirlich beim Rest meiner Nahrung
auch darauf achte, biologisch einzukaufen und was geht aus meinem Garten zu
verwenden.

[Eventuell die Bildergalerie der Zutaten zeigen, wenn iiber dieses Thema

gesprochen wird.]

Ich mag keine Shakes.

Das stimmt, dass es fiir manche Menschen zuerst ungewohnt ist, Superfoods-Drinks
zu verwenden. Das war auch bei einigen anderen Platinum-Kunden und -Part-
nern so, die sie heute lieben.

Der Grund, warum Shakes gewdihlt wurden, ist, dass nur so ausreichende Mengen
fiir Langlebigkeit und optimale Selbstheilungskrifte verlisslich erreicht werden.

Das LifeSpan Programm enthilt zum Beispiel das Aquivalent von 120 Kapseln am
Tng, was illusorisch wire, diese tiglich zu verwenden. Wir bieten auch einzelne
Kapselprodukte an, aber an die Wirkung des LifeSpan Programms mit tausenden
Pflanzenaktivstoffen kommen diese nicht heran.
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Wir haben aber zur Abwechslung bei der Zubereitung der Shakes und fiir Menschen,
die Ihre Lieblingszubereitung und Ihren Lieblingsgeschmack noch suchen, ein ei-
genes Webinar erstellt. Vielleicht finden Sie darin Mdglichkeiten, wie Sie es fiir
sich selbst genussvoll gestalten und vielleicht friihere negative Erfahrungen 10-
schen konnen.

Sie sind kein Erndhrungsberater (Arzt, Experte).

Nein, das ist nicht mein Weg. Mein Beitrag ist zu helfen, dass aktuelle Informatio-
nen zu Lebensspanne und Gesundheitsspanne friihzeitig zu den Menschen kom-
men, die Sie brauchen und suchen.

Die Hintergriinde zum LifeSpan Programm stammen ohnehin von den besten For-
schern zum Thema Epigenetik weltweit, von den besten Studien zu Risikosenkung
durch Nahrung und Platinum als Unternehmen hat 30 Jahre Kernkompetenz bei
Pflanzenaktivstoffen und in der Herstellung von roher Bio-Nahrung.

Die Kompetenz dazu ist geballt, aber viele Erkenntnisse der Epigenetik sind neu und
es kann dauern, bis diese im deutschsprachigen Raum bekannter werden.

Optional: Ich bin kein Therapeut und auch nicht der Entwickler des LifeSpan Pro-
gramms aber sehr gerne Bote fiir derart gute Neuigkeiten und Moglichkeiten.

Ich glaube das nicht, dass Nahrung so viel ausmachen kann.

Das verstehe ich gut. Das war bis vor wenigen Jahren auch in der Wissenschaft nicht
so klar wie heute. Glauben miissen wir das aber inzwischen nicht mehr.

Sie konnen gerne mit dem Gratis-Rechner fiir Ihr biologisches Alter nachrechnen,
wie bei Ihnen personlich die Jahre und die Risikofaktoren durch Nahrung weniger
werden und wie viel genau Ihnen personlich das LifeSpan Programm helfen kann.
Denn erzihlt oder geschrieben werden kann ja immer viel.

11
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Das ist mir zu teuer

Das respektiere ich. Nur Sie kinnen wissen, wie Ihr Lebensmittelbudget aussieht.

Was ich Ihnen anbieten kann, ist der Erfahrungswert, dass durch diese beiden Drinks,
die ja das Aquivalent von 1,3 Kilo Bio-Nahrung enthalten, Geld beim restlichen
Lebensmitteleinkauf gespart werden kann.

Entweder weil ganze Mahlzeiten oder Snacks durch die sittigenden Drinks ersetzt
werden konnen oder weil dadurch bei anderen Mahlzeiten weniger gegessen wer-
den muss, um sich satt und zufrieden zu fiihlen.

Optional (wenn es zu passen scheint und ansonsten Offenheit da ist): Sie kon-
nen gerne mit einem einzelnen Drink beginnen und eine Mahlzeit oder einen
Snack damit ersetzen, die ungefihr das Gleiche kosten wiirden. Dann haben Sie
epigenetisch wirksame Langlebensnahrung stattdessen. Zum Beispiel Kaffee und
Kuchen oder Schokoriegel ersetzen mit L.O.V.E. Dark Berry mit etwas Kakaopul-
ver. Das schmeckt dann wie fliissige Erdbeerschokolade.

Oder sogar das Abendessen oder das Mittagessen damit ersetzen, wenn Sie auch
nichts dagegen haben, dass ein paar Pfunde zusditzlich purzeln diirfen. Dann ha-
ben Sie geschickt gespart. Entweder Ausgaben umgewidmet oder sogar netto noch
Geld gespart, wihrend Sie Ihrem Korper geholfen haben.

Ich mag kein Abo und keine Dauerbestellung eingehen

Das ist auch in Ordnung. Das LifeSpan-Geschenk-Abo ist genau das, ein optionales
zusitzliches Geschenk fiir diejenigen, die das mdchten.

Selbstverstindlich konnen die Produkte auch einzeln bestellt werden. Dann bestel-
len Sie L.O.V.E. Dark Berry, einen der griinen Drinks und eine Flasche Algendl.

Das LifeSpan Programm ist eine Einladung, das dritte Produkt Blue Planet Omega
kostenlos nutzen zu kénnen, fiir diejenigen, die ohnehin die beiden Drinks laufend
gerne verwenden und um sich das standige Neubestellen zu sparen.

Sie konnen auch zuerst die Produkte einzeln testen und sich spiter fiir ein LifeSpan-
Geschenk-Abo entscheiden. Das liegt ganz bei Ihnen und soll mit Freude und
Uberzeugung geschehen.
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Aktive Geschaftspartner finden

Ja, es kann sein, dass jemand die Produkte verwendet, dann begeistert

ist und irgendwie spater Geschiftspartner wird. Aber besonders

wahrscheinlich ist das in der Praxis nicht.
Wenn Sie ein Team und passives Einkommen aufbauen mochten, benétigen
Sie drei gute Geschéftspartner, die Sie besser von Anfang an direkt auf die
Produkte UND die Einkommenschance und die anderen Vorteile einer
Markenpartnerschaft ansprechen.

Zusitzliche Ziele und Wiinsche

Als Geschaftspartner suchen Sie Menschen, die nicht nur die Produkte gut
finden, sondern auch finanzielle Wiinsche und Ziele haben oder den Wunsch
nach mehr Freizeit, weniger Arbeitsstunden oder mehr Sinn und Aufstiegs-
moglichkeiten als in ihren bisherigen Tatigkeiten.

Wenn Sie beides ansprechen, gewinnen Sie eher Geschaftspartner. Und
wenn die Markenpartnerschaft gerade nicht passt, wird oft die Person Kunde,
denn Sie stellen ja beides vor.

Wenn Sie Interessenten zuerst auf die Markenpartnerschaft anspre-
chen, gewinnen Sie auch neue Kunden.

Denn manche Menschen werden von sich aus sagen, dass sie nicht
am Geschiift, aber an den Produkten interessiert sind!

Geld ausgeben oder Geld erwirtschaften
Wenn Sie iiber Produkte sprechen, bieten Sie einer anderen Person an, die
Nutzen der Produkte zu bekommen, die herausragend sind, aber letztlich
Geld auszugeben.

Wenn Sie auch zur Markenpartnerschaft einladen, bieten Sie die Chance
Geld zu verdienen und die Nutzen der Produkte zu bekommen. Das kann
fiir viele Menschen attraktiver sein.

Duplikation und Vorbildwirkung
Ihre neuen Partner werden meistens andere Menschen in Zukunft so anspre-
chen, wie sie es bei Ihnen erlebt haben, als sie selbst angesprochen wurden.

13
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Erwarten Sie also besser nicht, dass neue Partner automatisch andere auf
das Platinum-Geschift ansprechen koénnen oder wiirden, wenn Sie selbst sie
nur auf die Produkte angesprochen haben. Es kann natiirlich vorkommen
und Sie konnen bestehende Partner auch nachschulen. Aber besser ist gleich
die Richtigen zu finden als Ihre drei aktiven Geschaftspartner. Die Art, wie
Sie einladen, hat auch immer nachhaltige Wirkungen und Vorbildfunktion.

Gesprachsbausteine um zur Markenpartnerschaft UND Produkten einzuladen

Wiirdest Du einen Blick auf eine Geschiiftsidee werfen, die Menschen helfen kann,
bis zu 15 Jahre Lebensspanne zu gewinnen? Ich weif$ nicht, ob es fiir Dich in Frage
kommt, wiirde mich aber freuen zu horen, was Du davon hiiltst.

Bist Du offen fiir ein ethisches Zusatzeinkommen? Du kannst anderen zeigen, wie
sie ihr biologisches Alter messen und senken kénnen. Und das Einkommen be-
stimmst Du selbst.

Die Nachfrage nach Angeboten zum Thema menschliche Langlebigkeit wiichst der-
zeit mit am schnellsten im Wellnessbereich. Hast Du Lust, anderen zu zeigen, wie
sie mit Nahrung Ihr biologisches Alter messbar senken kénnen? Und fiir Dich ein
Einkommen aufzubauen mit einer Tatigkeit, die eine echte Nachfrage bedient und
qut fiir Mensch und Erde ist?

Anmerkung: gemafl Marktforschungen wachst das Segment Langlebigkeit

zukiinftig weiter am schnellsten. Und das Segment mentale Gesundheit,

Stressmanagement und natiirliche Losungen fiir eine ausgeglichene Stim-

mung sowie das Segment Frauengesundheit in allen Lebensaltern.

Das LifeSpan Programm ist eine optimale Basis fiir alle diese
Trends — beim ersten Kontakt aber bitte nur eines davon verwenden.
Spater kann bei Interesse iiber die anderen Wellness-Ziele eben-
falls gesprochen werden.

Ich lade Sie herzlich ein, sich Moglichkeiten einer Markenpartnerschaft anzusehen.
Sie konnten anderen zeigen, wie sie bis zu 15 Jahre Lebensspanne gewinnen kon-
nen und passives Einkommen aufbauen, das nach oben offen ist.

Ich suche gerade nach Unterstiitzung beim Teilen von aktuellen Informationen zu
Langlebigkeit und Epigenetik. Ich weifd nicht, ob es fiir Dich in Frage kommt, aber
es wdre ein Zusatzeinkommen moglich, das nach oben offen ist. Vor allem aber
profitieren viele Menschen und sogar die Umuwelt von diesen Informationen.
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Mochtest Du mit mir gemeinsam Informationen zu Langlebigkeit und Epigenetik
teilen? Fiir Dich wire ein Zusatzeinkommen in beliebiger Hohe moglich. Vor allem
profitieren viele Menschen und sogar die Umwelt von diesen Informationen.

Hast Du geniigend Einkommen und Freizeit in Deinem jetzigen Beruf? Du kannst
anderen zeigen, wie Sie bis zu 15 Jahre Lebensspanne gewinnen konnen. Und so
ein ethisches Zusatzeinkommen und mehr Freirdume fiir Dich selbst erschaffen.

Ist Dir ein tiefer Sinn bei Deiner Arbeit wichtig? Du kannst anderen zeigen, wie sie
durch Epigenetik ihr Leben verlingern und bereichern konnen. Diese tiefe mensch-
liche Sehnsucht erfiillen zu helfen macht Freude und erdffnet Einkommenschan-
cen, die nach oben offen sind.

Fiir Influencer:

Bist Du offen dafiir, Deine Follower mit aktuellen Informationen aus der Langlebens-
forschung zu versorgen und ihnen ethische Bio-Produkte zu zeigen, die leicht anzu-
wenden sind? Fiir Dich wire passives Einkommen moglich, das nach oben offen ist.

Ich zeige Menschen, mit Nahrung riickwirts zu altern. Glaubst Du, dass sich einige
Deiner Follower fiir Langlebensnahrung interessieren konnten? Fiir Dich wire
passives Einkommen moglich, das nach oben offen ist.

Ich zeige Influencern, wie sie und ihre Follower ihr biologisches Alter selbst messen und
mit Nahrung senken kinnen. Bist Du offen fiir unverbindliche Informationen dazu?

Ihr Gesprachspartner zum Thema Platinum-Geschift fragt dann vielleicht

»Worum geht es?«

Deine Aufgabe wire es, zu helfen, Informationen und Links weiterzugeben zu Lang-
lebensnahrung und Epigenetik generell und zum LifeSpan Programm im Beson-
deren. Mit iiber 30 Biopflanzen fiir menschliche Langlebigkeit in Gesundheit.

Du bekommst fiir einfache Abwicklung auch einen personalisierten Onlineshop gra-
tis zur Verfiigung gestellt.

Ich kann Dir ein 2-Minuten-Video dazu senden, wenn Du erlaubst.

Wo und wann Du aktiv bist, liegt ganz bei Dir. Es gibt auch ausfiihrliche Trainings-
anleitungen, wenn Du mdchtest. Dein Partnerunternehmen hat 30 Jahre Erfah-
rung in der Herstellung von Bio-Nahrung.

Wenn einer Zusendung zugestimmt wurde, genauso vorgehen wie oben

bereits beschrieben.
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Elegant oder Elefant?

Zwischen ELEGANT und ELEFANT ist der Unterschied nur ein Buchstabe.
Und auch wenn Elefanten in der Natur tolle Tiere sind, im Gesprach mit an-
deren ist es nicht so sinnvoll, wie ein metaphorischer kleiner Elefant im Por-
zellanladen unbewusst und achtlos mit Meinungen, Gefiihlen und dem per-
sonlichen Freiraum anderer umzugehen.

Lieber elegant und auf Augenhodhe einladen, teilen, ermutigen, bestarken,
zuhoren und konstruktive Losungen anbieten.

Die eigenen Grenzen achten

Ihre Handlungen zum Wohle des Ganzen auszurichten, beinhaltet immer
alle anderen, aber auch Sie selbst. Lassen Sie umgekehrt auch nicht zu, dass
andere Thre Gutmiitigkeit mit ungebiihrlichen Forderungen ausnutzen, fiir
die Sie in Ihrer Rolle als Platinum-Markenpartner nicht zustandig sind.

Ihr Feedback

Bitte teilen Sie gerne, ob und wie Ihnen diese Tipps geholfen haben, eigene
Formulierungen, die Sie gefunden haben, die gut funktioniert haben und
lassen Sie Ihren Empfehlungsgeber oder das Kundenservice von Platinum
wissen, falls Sie noch irgendetwas in dieser Anleitung vermissen.

Viel Freude und Erfolg beim Teilen des LifeSpan Programms und
den Chancen einer Markenpartnerschaft!






